Programma “Marketing” 6 cfu

Prof. Francesco Mercuri

All'interno del corso il docente rendera disponibili:
— Domande di fine capitolo e momenti di confronto
— Casi di studio — Video — Testimonianze aziendali

Testo di riferimento:
“DIGITAL MARKETING” - Di Domenica, Redivo,
Rozzoni, Crippa
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